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Handelspartner aus Siideuropa auf dem Priifstand

Woher, so fragt sich mancher
Kunde im TAGWERK-Laden, kom-
men denn eigentlich die
Orangen, Bananen, das Olivendl,
Kc(zjffee, Zitronen

und manch anderes, das nun
wirklich nicht bei uns
gewachsen sein kann?

In den Anfangsjahren der TAGWERK-Genos-
senschaft war die Antwort noch einfach. Man
kannte zwei kleine Bauern in Griechenland
mit ihrer Olivenpresse, hatte Kontakte zu ei-
ner Kooperative in Italien, und in Spanien
gab es auch ein paar Freaks, die streng bio-
logisch anbauten.

Heute geht es gliicklicherweise um ganz
andere Mengen. TAGWERK 1st gewachsen
und die Erzeuger-
strukturen in den
Sudlandern auch.
,Das meiste kommt
mittlerweile aus
Spanien®, sagt der
Mann, der es wissen
muss. Thomas Koke,
60 Jahre alt, war lan-
ge Programmierer
bei der Europai-
schen Stidsternwar-
tein Garching, hatte
dann einen eigenen
Bioladen in Min-
chen-Nymphenburg und kam 2012 schlieR3-
lich zu TAGWERK. Mittlerweile ist er verant-
wortlich fiir den gesamten Gemiiseeinkauf.

,Die Kundschaft verlangt eben auch im
Winter alles. Da bleibt dem TAGWERK-GroR-
handel gar nichts anderes {ibrig, als sich nach
Importware umzuschauen.” Nattrlich gilt
weiterhin der Vorrang fiir die TAGWERK-
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Betriebe. Was diese anbieten konnen, werde
selbstverstandlich bei uns vermarktet.
,Aber”, so fahrt der Gemisechef fort, ,wir
machen ja auch den GroRhandel fiir die
VollCorner-Laden in Miinchen, da werden
noch einmal ganz andere Mengen nachge-
fragt. Und Uber die Herkunftsangaben auf
den Preisschildern erkennt der Kunde in allen
Laden ganz klar, woher die Ware kommt.“
Womit wir beim entscheidenden Punkt an-
gelangt sind. Kénnen wir denn sicher sein,
dass alles in Ordnung ist mit dieser Bio-
Importware? Hort man nicht immer wieder
mal von irgendwelchen Betriigereien? Aus
Almeria sehen wir doch Fotos von Gemiise-
feldern in Plastikfolien, eingepackt wie von
Christo persénlich. Thomas Koke erinnert
sich: ,Auch ich war am Anfang skeptisch.

Volles Sortiment in den TAGWERK- Markten das geht nicht ohne
importierte Ware. Doch dabei werden strenge Kriterien beachtet

Aber ich war selbst schon mehrmals bei un-
seren Lieferbetrieben und ich bin jedes mal
beeindruckt von der Sachkunde und der
Sorgfalt, mit der dort der biologische Land-
bau betrieben wird.“

Denn in Spanien und auch in anderen
Herkunftslandern sind mittlerweile Biostruk-
turen entstanden, die mit unseren vergleich-
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bar sind. Unterstiitzt, unter anderem von de-
meter und Naturland, wurden dort ver-
gleichbare Bioverbande aufgebaut, die Be-
ratung und Kontrolle gewahrleisten. CAAE
ist der flthrende Verband, der das spanische
Siegel ecovalia“ ausstellt.

Spatestens hier kann TAGWERK guten Ge-
wissens mit den Handelspartnern zusam-
menarbeiten. Denn das spanische Verbands-
siegel geht weit iiber den Verzicht auf Kunst-

In den Herkunftsidndern gibt es
mittlerweile Biostrukturen, die mit
unseren vergleichbar sind

dinger und chemische Spritzmittel hinaus.
So missen eben auch Gewerkschaftsrechte
garantiert werden, Kinderarbeit ist absolut
tabu, es werden gleiche Rechte fiir Frauen
und Manner verlangt sowie die bevorzugte
Beschaftigung von Leuten aus der Umge-
bung. Fir Saisonarbeiter sind feste Unter-
kiinfte sowie der Mindestlohn als Unter-
grenze festgesetzt.

Es geht aber auch um Energie, Transport,
um Abfall, speziell das Plastikproblem, und
um das Wasser. Anders als in den konventio-
nellen Betrieben, Stichwort Almeria, miissen
die spanischen Verbandsbauern mit dem
Wasser so sorgsam wie irgend maéglich um-
gehen. Die betriebswirtschaftlich billigere
Rauberei mit immer noch tieferen Grund-
wasserbrunnen ist unter dem ,ecovalia“-
Siegel nicht erlaubt.

,Das funktioniert wirklich“, berichtet Tho-
mas Koke, der TAGWERK-Gemiiseeinkaufer.
»,Wenn man beispielsweise einen Betrieb wie
NATURCHARC anschaut — die drei Briider
Segura wirtschaften seit 2001 in der Ndhe
von Nijar ausschlieRlich 6kologisch. 40
Hektar Gewachshaus, die nicht beheizt wer-
den, 30 Hektar Freiland, und, darauf sind sie
besonders stolz, auf weiteren sechs Hektar
erzeugen sie aus den Pflanzenabfillen einen
perfekten Kompost.“ Humus wird CO,-spei-
chernd aufgebaut, Wasser kann gehalten
werden. Damit wird ein bereits ziemlich aus-
gekliigeltes System unterstiitzt, bei dem
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Thomas Koke, zustdndig fiir den Gemiiseeinkauf
beim TAGWERK-Grofshandel, hat die spanischen
Lieferbetriebe schon mehrmals besucht

Regen und Kondenswasser in groRen Becken
gespeichert werden.

Noch ein Wort zum Transport. Die Eisen-
bahn, sicher 6kologisch die beste Lésung, ist
bei diesen doch leicht verderblichen Gemi-
sen leider keine Alternative zum LKW. So dass
als Trost nur bleibt: Flugware kommt beim

Das spanische Okoverbands-Siegel garan-
tiert zusdtzlich auch soziale Standards

TAGWERK-GroRhandel nicht ins Lager. Mit ei-
ner Ausnahme. Die ganz besonderen Spezia-
litaten, von Ananas iiber Papaya bis zu Mara-
cuja, die in Afrika gedeihen, sie fliegen tat-
sachlich durch die Luft, in den Laderaumen
von Passagierflugzeugen.

Ein Problem zweifellos. Aber gleichzeitig
werden sie importiert iiber Kipepeo Bio &
Fair, einem Partner von ostafrikanischen
Kleinbauern und deren Kooperativen. Dort
wird nicht nur ékologisch, sondern auch
streng nach den Grundsatzen des "Fairen
Handels" gearbeitet. Durch ordentliche Preise
konnte damit schon vielen afrikanischen Fa-
milien das Uberleben auf ihren eigenen Ha-
fen ermdglicht werden.

Heiner Miiller-Ermann
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